
Каталог частных специалистов для индивидуальных занятий без 
посредников, в удобное для клиента время и в удобном месте



Product



О проекте

• Поиск частных специалистов для индивидуальных занятий 
(тренеров, хореографов, репетиторов) для занятий в удобном 
для клиента месте, в удобное время. 

• Дистанционное образование 

• Бизнес модель: B2C



Внешний вид сайта



Мобильные приложения

AppleAndroid



Преимущества для клиентов

• Большой выбор специалистов для индивидуальных занятий, бесплатный просмотр 
контактов и возможность сразу напрямую связаться с репетитором без участия 
оператора 

• Можно прочитать независимые отзывы о специалисте, которые оставили клиенты уже 
пользовавшиеся его услугами (в отличии от отзывов, которые размещают спортивные 
школы, фитнес- и обучающие центры, эти отзывы независимые, не модерируются и 
записываются со слов клиентов) 

• Найти специалиста, который готов проводить занятия в удобном для клиента месте, в 
удобное время 

• Сервис готов оказать помощь в подборе наиболее подходящего специалиста в 
соответствии с требованиями заказчика (учитывается уровень подготовки, цели, которые 
клиент перед собой ставит, отзывы других клиентов и другие параметры). 

• В отличии от индивидуальных занятий в спортивных и теннисных школах, нет 
необходимости покупать абонемент или курс из нескольких процедур 

• Специалист лично заинтересован в качественном оказании услуг



Преимущества для специалистов

• Получение новых клиентов для индивидуальных занятий для занятий 
напрямую, без отчисления процентов работодателю 

• Бесплатное размещение анкеты 

• Оплата разовой комиссии за нового клиента только после получения 
оплаты за занятие от клиента 

• Удобство получения новых клиентов (по СМС или через приложение) 

• Возможность самостоятельно вносить изменения в анкету без 
участия оператора 

• Поддержка со стороны сервиса при согласовании первого занятия с 
клиентом



Текущий статус проекта
• Разработан сайт, личный кабинет специалиста, налажены все 

бизнес-процессы (включая отправку сервисных уведомлений 
специалистам и работу оператора, сопровождающего заказы) 

• Разработано приложение для специалистов под Android для 
быстрой связи с клиентом сразу после поступления заказа на 
подбор 

• Проект вышел на операционную прибыль. 

• Начали поступать заказы из других стран СНГ (Белоруссия, 
Казахстан).  

• Подготовлены рекламные кампании в Yandex.Direct для выхода 
проекта на новые рынки репетиторов (1230 объявлений) и 
красоте (537 объявлений)



Цель привлечения инвестиций

• Увеличение посещаемости ресурса, количества заказов за счет 
задействования новых рекламных каналов Google AdWords, Facebook, 
ВКонтакте, Instagram, а так же СЕО продвижения 

• Активный выход на новые рынки репетиторов по общеобразовательным 
предметам, музыке, иностранным языкам (SOM 70 млрд. руб/год),  
автоинструкторов и мастеров по красоте (TAM 455 млрд руб/год). 

• Расширение территориального присутствия 

• Разработка мобильного приложения для оперативного информирования 
специалистов, которые пользуются телефонами Apple 

• Увеличение конверсии с 1% до 8% за счет создания более интуитивно 
понятного и простого интерфейса, а так же увеличения скорости 
загрузки страниц



Market



Целевая аудитория
• Родители, желающие подготовить детей к сдаче экзаменов (ЕГЭ, ОГЭ) для занятий на дому или рядом с 

домом и далеко не ездить к учителю, чтобы учитель мог проводить занятия в свободное у ученика время 

• Желающие изучать иностранный язык удаленно и готовящиеся к получению сертификата по иностранному 
языку без оплаты пакетов занятий, не тратить время на дорогу до репетитора 

• Желающие интересно провести свободное время и получить новые навыки от высококлассного 
специалиста, который может приехать и проводить занятия на дому или в зале рядом с домом в удобное для 
клиента время 

• Девушки, интересующиеся Wellness для получения услуг по косметологии и красоте на дому, без переплат в 
салонах красоты 

• Клиенты, не имеющие возможности посещать занятия в спортивных центрах по состоянию здоровья 
(пенсионеры, дети с ДЦП) 

• Все, кто хочет сэкономить при получении услуг от специалиста 

• Желающие выбрать наиболее подходящего мастера, опираясь на детальную информацию о специалисте и 
отзывы предыдущих клиентов (далеко не все спортивные центры и салоны красоты размещают подробную 
информацию о своих сотрудниках, не всегда оперативно ее обновляют и не гарантируют, что услугу будет 
оказывать именно определенный специалист, ведь в момент, когда клиент пришел в компанию, у 
специалиста может быть не его смена, он уже уволился или временно не работает в связи с болезнью, а так 
же негативные отзывы о своих сотрудниках организации, как правило, не размещают)



Размер рынка

По сведениям «Русской планеты» и других источников, эксперты 
оценивают общий объем рынка услуг частных преподавателей в 
России примерно в 40–70 млрд рублей в год (SOM), из них около 
50% составляют репетиторы общеобразовательных предметов 

Удаленное образование – около 10 млрд рублей в год (SOM) 

По данным журнала Forbes, объем рынка красоты в России 
составляет 455 млрд рублей в год (TAM) 

Планируемая доля рынка: 20%



Monetization



• Комиссия с первой оказанной услуги: 100% с первого заказа, от 
1000 руб и более



Competitors



Прямые конкуренты
• Profi.ru 

• Repetit-сenter.ru 

• Repetitor.org 

• Mastera-krasoty.ru 

• YouDo.com

• Avito.ru 

• Поиск через знакомых 

• Поиск через социальные сети

Косвенные конкуренты

http://YouDo.com

