
Доход до 30% годовых от инвестиций в 
форме займа в эксклюзивного 

поставщика навесного оборудования
✔ Сумма инвестиций от 500 тыс. до 25 млн.

руб
✔ Процентная ставка до 30% годовых
✔ Ежемесячные выплаты процентов
✔ Срок займа от 6 до 24 месяцев.
✔ Есть возможность досрочно забрать займ

✔ 8 лет компания на рынке
✔ 242 млн рублей выручка за 2019
✔ 255 млн р. выручка за пандемийный 2020
✔ Эксклюзивный представитель в России 4 

иностранных заводов-производителей
✔ 120+ постоянных клиентов

Внимание! Информация в данной презентации не является публичной офертой и актуальна на дату публикации 10.03.2021



Кто мы и чем занимаемся

Мы компания ТСК.

Специализируемся на продаже 
в России импортного 
навесного оборудования для 
тракторов и спецтехники.

А так же занимаемся поставкой 
оригинальных запчастей, 
аналогов и расходных 
материалов.

Фото нашего офиса в Санкт-Петербурге,                 
ул.Железноводская, д.68 Б ст.м. Приморская



Что такое “навесное оборудование”?

Наш ассортимент насчитывает более 300 позиций



Так же занимаемся следующими товарными позициями:

Наш ассортимент запчастей состоит из более, чем 100 тысяч позиций



Цифры и факты о компании ТСК:
➢ 8 лет работаем на рынке навесного 
оборудования (с 2013г.)

➢ Выручка за 2020 год  255 млн.руб.       
(рост +5,4% к 2019 (242 млн.руб)

➢ Эксклюзивный представитель в России 4 
компаний-производителей

➢ 19 сотрудников (10-официально)

➢ Офис и склад в Санкт-Петербурге

➢ Так же есть транзитные склады в 
Лаппеенранте (Финляндия), Мюнхине 
(Германия) и Вильнюсе (Литва)

Фото нашего склада в Санкт-Петербурге



Цифры и факты
Работаем более 7 лет

20212013

ООО «Т.С.К.» 
действующая
Карточка компании на 
rusprofile.ru

2016

ООО «ТСК» 
действующая
Карточка компании на 
rusprofile.ru

https://www.rusprofile.ru/id/7409154
https://www.rusprofile.ru/id/7409154
https://www.rusprofile.ru/id/10624311
https://www.rusprofile.ru/id/10624311


Цифры и факты

Динамика выручки по годам (млн.рублей)
по запросу предоставим декларации за 2019 и 2020 для подтверждения этих данных

Скриншот с сайта Руспрофайл:  https://www.rusprofile.ru/id/10624311

Выручка ООО “ТСК” в 2020 составила 255 млн.руб

https://www.rusprofile.ru/id/10624311


Руководство
Юрий Дроздов 
собственник компании

Юрий Дроздов

● С 2007 года работает в сфере поставок крупной техники из 

Европы. 

● В 2013 году основал компанию Т.С.К.

● Всегда лично представляет компанию на выставках и 

мероприятиях

● 2 высших образования

● женат, двое детей

● увлекается горными лыжами, бильярдом

● занимается благотворительностью с проектом “Лучик 

детства” (помощь детскому дому)



У нас работает 19 сотрудников

Кропивницкая 
Наталья Викторовна
Ведет направление 
навесного оборудования

Руководитель
отдела продаж 

Васильева Наталья 
Владимировна
Разработка коммерческой стратегии 
предприятия, оперативный 
контроль менеджеров по продажам

Коммерческий 
директор

Семенов 
Роман Дмитриевич

Руководитель 
отдела закупок 

Ермуханова 
Жазира Айболатовна

Главный бухгалтер

Ключевые люди в компании (1/2):



Кузнецова Елена
Менеджер по продажам

Отдел продаж

Акимова Наталья
Менеджер.Специализируется на 
подборе верной спецификации и 
продажах фронтальных 
погрузчиков и с/х навесного 
оборудования

Отдел навесного 
оборудования

Базылев 
Сергей Сергеевич
Оптимизация затрат на 
обеспечение логистической 
составляющей работы 
предприятия

Руководитель 
отдела логистики 

Пирогов 
Владимир Николаевич
Сервис-менеджер. Отвечает за 
налаженную производственно- 
хозяйственную деятельность 
организации и обратную связь от 
клиентов.

Сервисно-
технический отдел

У нас работает 19 сотрудников
Ключевые люди в компании (2/2):



Мы эксклюзивные дилеры в РФ

Официальный представитель FMG в РФ

Эксклюзивный дистрибьютор Atzlinger в России

Официальный дистрибьютор Quicke (ÅLӦ AB) в РФ

Эксклюзивный дистрибьютор Tokvam в России

Дилерские сертификаты

Это значит, что покупатели продукции этих брендов 
могут купить в России её только у нас

Мы единственные продаём продукцию 
этих компаний в России:



Кто клиенты

У нас более 500 компаний-клиентов.
124 являются постоянными

Тракторные дилеры

Компании, обслуживающие спецтехнику и 
тракторы

Аэропорты России и компании, обслуживающие 
тракторную технику в аэропортах



Наши ключевые клиенты
Дилеры тракторов известных импортных брендов, дилеры 

телескопических погрузчиков мировых брендов



Наши ключевые клиенты
Компании, занимающиеся обслуживанием и 

сервисом тракторов и спецтехники



Наши ключевые клиенты

Поставка навесного оборудования для тракторов, 
работающих в аэропортах:

Аэропорты России



Зачем нам инвестиции?

ПЕРВАЯ причина:

Планируем увеличение объёмов 
поставок по тендерным контрактам 
по 223 ФЗ

Заказчиками выступают крупные 
предприятия, которые по 
законодательству обязаны 
размещать именно тендерные заявки

Квалификация участника торгов
Ссылка для скачивания документа: тут

https://yadi.sk/i/5LmlHlGC0LxeKA


Зачем нам инвестиции?

ВТОРАЯ причина:

Требуются оборотные средства.

У нас более 120 постоянных клиентов

Ранее мы работали по 100% 
предоплате со стороны клиента, но в 
условиях нынешней экономической 
ситуации некоторые контрагенты 
просят разбивать платежи на транши.Договоры с некоторыми клиентами

по запросу раскроем информацию более детально



Почему не банк?

Работаем и с банками.

Есть овердрафт

на сумму 9,4 млн рублей.

Но для дальнейшего роста этих 
средств не достаточно.

Наша бизнес-модель позволяет 
работать с частными инвесторами и 
мы это успешно практикуем.

Информационное письмо из банка о 
наличии овердрафта 9,4 млн.рублей 

(увеличить)

https://yadi.sk/i/76QkCz7K_b3yeA


Чем обеспечена надёжность инвестиций

1. Мы 8 лет на рынке и дорожим своей репутацией

2. Сильная команда и руководитель

3. Деньги идут на развитие, а не на “латание дыр”

4. Есть “внеконкурентное рыночное преимущество” в виде эксклюзива от 

4 европейских производителей

5. Единственный бизнес владельца. Фокусировка исключительно на нём.

6. Вы можете досрочно забрать займ без потери начисленных процентов



Условия инвестирования

Срок договора займа*
Сумма, руб

500 тысяч - 1 млн. 1-3 млн. более 3 млн

6-12 месяцев 24% 26% 28%

12-24 месяцев 26% 28% 30%

Выплата процентов по займу ежемесячно

Требуемая сумма: 25 млн рублей, 
привлекаем займами от 500 тысяч. 

* Предусмотрена возможность досрочного возврата займа с сохранением начисленных процентов



Условия инвестирования
Общая сумма, которую планируем привлечь 25 млн рублей 

Действуем разумно: ищем именно столько, сколько можем сейчас переварить

Привлечённые инвестиции составят 33.2% от 
суммы наших собственных средств в обороте



Гарантии

1. Личное поручительство основателя

2. Репутация надёжной ответственной компании

3. Инвестиции “в белую” по договору займа с 
переводом средств на р/счет
 

4. На балансе компании числятся активы на сумму 
более 50 млн.руб.



Риски 1/2

Задержка выплат по 
тендеру

Мы участвуем только в тендерах крупных компаний, поэтому исключаем 
возможность нарушения ими Федерального законодательства (223 ФЗ).
Но тем не менее, в договорах прописаны пени и штрафы за задержку оплаты, 
поэтому мы полностью уверены, что сможем выполнить все взятые на себя 
обязательства по обслуживанию займа.

Невыкуп клиентом 
оборудования

Отгрузка с нашего склада осуществляется только после 100% оплаты товара 
покупателем. Большую часть ассортимента нашей продукции мы поставляем 
на рынок России на условиях эксклюзива, поэтому если клиент использует 
оборудование марок FMG, Hydramet, Atzlinger, Quicke (ÅLӦ AB) или Tokvam, то 
он вынужден работать только с нами.

Курсовая 
нестабильность

Выставляем счёт клиентам в евро, а они оплачивают по курсу ЦБ на день 
оплаты. При получении средств от покупателя, делаем оплату производителю 
в этот же день. Чтобы видеть поступления в день оплаты, у нас открыты р/сч в 
банках, в которых обслуживаются наши ключевые клиенты.

Какие риски могут возникнуть и как мы их устраняем:



Риски 2/2

Импортозамещение Российский рынок с каждым годом наполняется все большим количеством 
оборудования отечественного производства. Но это оборудование покупают, 
как правило, те, кто является владельцем бюджетных тракторов российского 
производства и МТЗ. Сегмент импортных тракторов стабилен, клиенты 
предпочитают оснащение импортными комплектующими и оборудованием. 
Это подтверждает рост нашей выручки.

Пандемия В договорах со всеми контрагентами у нас есть пункт о “Форс-мажорных 
обстоятельствах”, но, как показала практика работы весной-летом 2020, 
данный фактор сказался на нашем направлении незначительно (на 7 - 10 
дней увеличился срок поставки от производителя, тем не менее, мы 
полностью укладывались в указанные в договорах сроки)

Какие риски могут возникнуть и как мы их устраняем:



Больше информации о нас

Мы открыто и честно рассказываем и показываем нашу продукцию

Демо-показ оборудования FMG в 
Новгородской области 11-13 марта 2019 г

День поля в Курской области 18 июня 2019



Больше информации о нас

Мы открыто и честно рассказываем и показываем нашу продукцию

Демо-показ оборудования FMG в 
Новгородской области 11-13 марта 2019 г

Выставка «ЮгАгро-2019» в Краснодаре 
20-23 ноября 2019 года



Больше информации о нас

Участвуем в международных выставках

Участие в 33-ем зимнем дорожном конгрессе в Тампере, Финляндия
12-13 февраля 2020 года



Больше информации о нас

Скачать выписку

Выписка о компании из ЕГРЮЛ

https://disk.yandex.ru/i/aMXiqZzfOIs9Ag


Больше информации о нас

Сайт работает с 2013 года

Наш сайт https://tsk-spb.org

https://tsk-spb.org


Больше информации о нас

Первый пост в инстаграм был 
опубликован нами 8 октября 2019 

года

Инстаграм 
https://www.instagram.com/tsk_spb/

Ведём соцсети:

В Ютубе у нас 36 видео. 
Суммарное количество 
просмотров более 2800

YouTube-канал 
Ссылка

Facebook
 Ссылка

Публикуем в Фейсбуке 
новости компании

https://www.instagram.com/tsk_spb/
https://www.youtube.com/channel/UC69EmyKw0fzCXfW0Q-DhC5Q/videos
https://www.facebook.com/TSKSPB


Контакты

Свяжитесь с нами, мы ответим на 
все вопросы:

Звоните: +7-995-622-43-88, Артем

Пишите: tsk@a88.ru

Приезжайте: Санкт-Петербург,      
ул. Железноводская, д.68 к.Б     (ст.
метро Приморская)


