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START

UP

Онлайн сервис для оптовой закупки



Электронные площадки отпугивают поставщиков

большие сроки внедрения

требуют обучения сотрудников

требуют бизнес процессов  перестройки 

стоимость решения

Нет мотивации на результат отдела ОМТС  

Что мешает?

Недостатки комплексных 

решений:

*пример из опыта

Материалы:


Экономия лишь

5, 22 млрд. руб

 :

 5%


261 млн.руб

Больничный комплекс* 

80000 м2: 

Себестоимость 

строительства -

9, 5 млрд. руб

Проблема



Предложение

 поставщики 

предлагают цены, сроки 

и производителей

Сводная таблица

все предложения 

в одном окне

Выбор лучших

фильтры по цене, 

срокам, производителю, 

ассортименту

загрузка заявки в 

сервис

ПубликацияРегистрация

компании заказчика 

Поставщики

приглашение своих 

поставщиков на аукцион

Регистрация

 компаний 

поставщиков

SAAS  платформа

³ 7 шагов со старта до результата

ALFA



Среднерыночная стоимость 

Другие производители

Динамика цен  REAL TIME

100 % 

прозрачность 
закупки

 - элемент интерфейсаALFA



Анализ рынка

TAM -  прогноз на 2024 год рынка систем 

автоматизации закупочной деятельности







(по данным Tadviser и компании 


НОРБИТ (гк ЛАНИТ)


SAM -  приходятся решения в области 

строительства


(по данным Tadviser и компании 


НОРБИТ (гк ЛАНИТ)

SOM - прогноз выручки за 2024 год с 

покрытием рынка в 10%


(расчет из среднего чека и прироста 

пользователей)

TAM

> 21  млрд. руб

SAM

> 7  млрд. руб

SOM

> 720  млн. руб



от  руб.10 000 от  руб.10 000 от  руб.10 000 от  руб.20 000от  руб.400 000Стоимость

CRM система

Мульти аккаунт

Динамика цен REAL TIME

Оцифровка

Сводная таблица

Простота внедрения

Supl.bizParametricСнабдилиСинтекаMIROCOФункционал

Конкуренты



Стоимость решений оставляет желать лучшего

Функционал решений или не соответсвует или излишен

Кейс 1*

Закупка: 4 248 700 руб.


Сэкономили: 

Экономия: 

764 760 руб.


18 %


Закупка: 7 250 000 руб.


Сэкономили: 

Экономия: 

942 500 руб


13 %


Кейс 2*

*Реализовано в ручном режиме

Востребованность

Анализ программных продуктов:

Тяжелые решения которые требуют работы по их правилам



Инженер разработчик 

высшей категории

BackEnd разработка, 

поддержка

В IT отрасли с 2012 г.

Зайцев Олег

В IT отрасли с 2017 г.

FrontEnd разработка, 

поддержка

Инженер разработчик

Мельников Климент

В отрасли с 2007 г.

Собственник 

электромонтажной 

компании

Финансы, юридическая 

поддержка

Андреюк Игорь

Опыт работы на разных 

должностях подрядной 

организации.

В отрасли с 2009 г.

Дизайн, продажи

Пачков Роман

В отрасли с 2012 г.

2012 - 2020 г.  - оптовый 

поставщик инженерных 

сетей.

Идеолог, ВА, SA, продажи

Рязанцев Олег

Команда



Сентябрь

Октябрь

Ноябрь

Декабрь

Пилотирование

Запуск пилота 
 бизнес 

процессе заказчика

в 
существующем

Анализ результатов

Анализ динамики       

эффективности

Принятие решения о

 дальнейшем применении

Получение обратной связи

Подведение итогов

Достижение результата 
 бюджета закупок 

не менее  от 
стартовых показателей

экономии
10 - 15 %

Масштабирование

Рекламная компания и 
прямые продажи 



РЕГИОН - > 

Вся территория РФ

Критерий эффективности:

ЭКОНОМИЯ от 10 - 15 % бюджета 

Условия:

БЕСПЛАТНОЕ использование на время пилотирования

Реализация пилота



Контакты

Олег Рязанцев

+7 904 788 3535

founder@miroco.ru


