
Тёплая автомойка 
самообслуживания



➢ востребованность данного вида услуг;
➢ высокая пропускная способность;
➢ свободный рынок, относительно новое направление
➢ цена ниже в 1,5-2 раза в сравнении с обычными 

автомойками;
➢ экономия на затратах на персонал;
➢ высокий уровень дохода;
➢ практически постоянное межсезонье.
➢ тёплый формат автомоек, доход весь год;
➢ целевая аудитория – автовладельцы, которым
 важны качество, скорость и невысокая стоимость
 услуг автомойки. 

Ценовой сегмент – средний.

Преимущества данного бизнеса



 При организации автомойки важно два ключевых параметра – территориальное
 расположение и оборудование, обеспечивающее спектр услуг.

 Именно от этих двух параметров зависит рентабельность автомойки.

Описание товаров и услуг



Наиболее существенным вопросом при организации автомойки является 
поиск подходящего помещения и сбор всей необходимой документации по 
строительству автомойки. Компания 150 бар под ключ обязуется произвести 
поиск помещения так как это влияет на рентабельность всего бизнеса и 
проверить помещение с юридической стороны. 

Так же под ключ будет произведен запуск помещения и всего бизнеса. 
Компания 150 бар обязуется выполнить весь процесс запуска качественно, так 
как ей выгодно успешное развитие каждого бизнеса по своей франшизе.

Расположение







Выручка в месяц



Выручка в день

























Итог:
Требуется для запуска инвестиций – 7 500 000 р.
Чистая прибыль в год – 4 452 288 р.
Прибыль в месяц – 371 024 р.
Время окупаемости – 19,4 мес.

К основной сумме, требуемой для запуска, необходимо заложить 
сумму 300 000 р на непредвиденные расходы.



Телефон – 8-922-733-833-7 
(Остап Ростиславович Притчин)

Мессенджер – Telegram, WhatsApp, Viber
Email – ostappritchin@mail.ru

Контакты


