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В настоящее время открытие цеха по производству туалетной бумаги 

является отличной возможностью для роста собственного капитала. Это 

связано со следующими факторами. Одной из причин является постоянный 

спрос. Люди пользуются туалетной бумагой постоянно. Во-вторых, высокие 

темпы роста рынка гигиенических товаров. При этом наш рынок является 

одним из самых быстрорастущих на Западе. Учитывая данные факторы, 

период окупаемости проекта составляет 36 месяцев. 

                          Краткий показатель рынка туалетной бумаги.                                                                                                             

Анализ рынка туалетной бумаги показал ошеломляющую динамику 

аккумуляции своей объемности. Согласно данным маркетингового 

исследования «Рынок туалетной бумаги (с видами) в России с прогнозом 

2027», проведенного маркетинговым агентством Роиф, Эксперт в 2023 году, 

объем российского рынка туалетной бумаги увеличился до колоссальных 

значений и достиг рекордных показателей за всю историю наблюдений.                                                                                                             

Ключевой тренд российского рынка также находит свое отражение, объем 

рынка туалетной бумаги в денежном эквиваленте демонстрирует уверенный 

и стабильный рост, что говорит о существенной привлекательности данного 

сегмента с точки зрения инвестирования.                                                                                                                        

Коммерческое предложение Белоруссия  

1. Основа для производства Т/Б и Б/П - 73000 руб. 1 тонна без НДС 

2. Картон для изготовления гильз – стоимость 14800 руб. 1 тонна руб. без 

НДС. 

Коммерческое предложение Калининград. 

1. Основа для производства Т/Б, Б/П, Салфеток   91000 руб. 1 тонна 

 



Описание бизнеса, продукта или услуги сегмента Premium   

Основа продаётся весовой категорией от 1 тонны. Для изготовления 

туалетной бумаги оборудование оснащаться двумя штуками основ 1шт. 

однослойная и 1 шт. двухслойная.  

Для организации производства сначала потребуется определиться 

с поставщиком сырья. В качестве сырья может выступать: Целлюлоза                                        

                                         Первый этап развития.                                                                                 

Для открытия производства необходимо следующее: 

 Зарегистрировать ЮЛ — ИП   

 Письменные гарантии, юридически заверены с учётом бизнес-интереса 

всех сторон 

 Подобрать земельный участок (20-30 сот. пром. Зоне)  

 Построить производственный цех  

 Закупить оборудование 

 Нанять персонал 

 Начать работу  

 

Предпринимателю необходимо закупить следующее оборудование: 

 Оборудование для изготовления т/б и б/п 

 Оборудование для изготовления салфеток    

 автоматический резак 

 ручной резак 

 втулочный и отрезной станок 

 упаковочный и оклеенный (маркировочный) станок 

 компрессор  

 электро-грузоподъемник  

Данное оборудование позволит установить полуавтоматическую линию. 

Производство туалетной бумаги должно соответствовать ГОСТу. Поэтому 

бизнесмену потребуется изучить все нормативные требования. Также для 

открытия производства потребуется получить разрешение СЭС и пожарной 

инспекции. После установки оборудования можно вызвать пожарную 

инспекцию и СЭС для согласований и получения разрешений.  Далее 

нанимайте весь персонал и приступайте к работе.                                                                          
                                        

                                            



                                      Состав сотрудников  

 Ген. Директор - 

 Бухгалтер -  

 Офис менеджер -  

 Механик-наладчик -  

 Начальник производства -  

 Менеджер по продажам -  

 Оператор линии - 

 Помощник оператора линии -  

 упаковщицы - 

 кладовщик – водитель - 

Директором предприятия является собственник бизнеса. Это повысит 

эффективность и качество работы. Директор отвечает за заключение 

договоров, развитие бизнеса, взаимодействует с бухгалтерией, а также 

составляет рекламную кампанию совместно с маркетологом и менеджерами 

по продажам. 

Менеджеры по продажам отвечают за поиск новых клиентов, совершают 

холодные звонки, создают базу потенциальных клиентов и выезжают 

на переговоры. Начальник производства осуществляет контроль работы 

производства, в его подчинении находятся операторы линии, упаковщики. 

Кладовщик отвечает за склад готовой продукции, осуществляет разгрузку 

сырья и отгрузку готовой продукции. Отчитывается перед директором. 

Механик-наладчик оборудования работает непосредственно на производстве, 

следит за состоянием оборудования, контролируют каждый этап 

производства  
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