
привлекаем инвестиции 
в продажу кормов для 
животных с доходностью


82-84% ГОДОВЫХ

8 (993) 611-46-25www.slon-moska.com



Этот фактор оказывает 
значительное влияние 
на здоровье домашних питомцев, 
и смена корма может привести 

животного и к развитию новых 
заболеваний

к ухудшению состояния 

снизился импорт 
кормов в россию

на 40% 

владельцев животных регулярно 
покупают корм одной марки

россиян владеют 
домашними животными

61% 

Потребители столкнулись 
с  привычных кормов 
и вынуждены искать  альтернативу, 
переходя на другие корма, которые 
не всегда соответствуют 
привычному качеству

дефицитом

62%

Из-за санкций крупные 
зарубежные бренды кормов 
ушли из России

х х



решение — закупать корм за границей 
напрямую у завода или через оптовых 
поставщиков в беларуси 

сокращение затрат 
на транспортировку товара

большой выбор

бесперебойные поставки

высокая маржинальность 100-300%

владельцев предпочитают 
покупать импортные корма

42% 

домашних животных 
питаются готовым кормом

48% 

не нужно платить процент посредникам

есть возможность в любой момент 
оформить поставку

продавать товар 

можно с наценкой х2 - х4

не надо выбирать, ИЗ НАЧИЛИЯ, можно 
закупать только то, что хорошо  
ВОСТРЕБОВАНО НА РЫНКЕ



Наша 
уникальность

ведущих магазинов 
на маркетплейсов-это мы

3/10

увеличилась конверсия за 
счет искусственно 
созданной конкуренции 

в 5 раз

налажены связи с контрагентами 
и есть возможность закупать 
корм напрямую

оформили несколько магазинов 
на маркетплейсах, что увеличивает 
нашу конверсию в разы

есть возможность продавать 
корм под своим брендом

есть сеть онлайн-магазинов 
на ведущих маркетплейсах

есть возможность закупать 
корм Farmina, на рынке его 
сейчас не найти

высокая маржинальность 
товара

закупаем самые  
востребованные на рынке корма

регистрация торговой марки 
на территории России



оборачиваемость - 1 месяц 

на маркетплейсах

через интернет-магазины

через физические магазины

оптовым покупателям

продажа под собственной 
торговой маркой

продажа х2 - х4закупка корма

завод-производитель

оптовые поставщики

бизнес-модель



напрямую взаимодействуем 
с производителями

сокращаем 
затраты 
на посредников

продаем корма 
без комиссии 
маркетплейсов

становимся оптовыми 
продавцами

развиваем интернет-магазин

увеличение 
объема продаж

открытие сети магазинов 
товаров для животных

продаем 
напрямую 
оптовикам

масштабирование объемов 
товара на маркетплейсах

значительное 
увеличение 
чистой прибыли

стратегия развития
ВЫРУЧКА НА WB за 90 дней 



Кот-матроспоказатели мы

способ закупки

наличие товара

востребованность

маржинальность

уровень цен 
на рынке

низкая

высокое ниже рынка

высокая

через посредников

перебои с поставками

частично продают 
невостребованный 
корм и он лежит 
долго на складах

продаем корм, который 
сразу раскупают

постоянное наличие

напрямую через 
завод

У нашего конкурента оборот 3,5 млрд 
за год, но мы можем сделать еще больше, 
но необходимы инвестиции



Ефимов Олег Валерьевич

� 7 лет в продажах корма 
для домашних животных

� опыт в создании сайта 
по продаже кормов


� за 1 год увеличил 
оборот с 0 до 6,5 млн/руб

моя команда

1 начальник склада 3 менеджера 
по маркетплейсам

4 бухгалтера в штате

юрист 2 старших склада

5 запаковщиков



необходимые инвестиции

10 млн.руб 110  млн.руб

доходность инвестора - 60 - 84% 
в зависимости от суммы 

ЗАЙМ ДОЛЯ

40% компании

окупаемость 2 года

дивидендные выплаты

увеличение стоимости доли



Давайте объединим усилия 
и СТАНЕМ БОГАЧЕ

8 (993) 611-46-25

@optovermaa

www.slon-moska.com

info@slon-moska.com


